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Основные   направления тренингов

 для дистрибьюторов:

1.Устранение желания остановиться на 
достигнутом и чувства удовлетворенности
имеющимися результатами работы
2.Формирование внутреннего стремления
к самосовершенствованию
3.Настрой на победу

4.Понимание креативности

5.Понимание общности выгоды

6.Степень верности бренду

7.Стимуляция дистрибьюторских масштабных конференций (включая BBS, OPP и т.д)
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